Pfiloha ¢. 5 Dota¢niho programu Voucher pro zaéinajici podnikatele v Karviné IV- vécné hodnoceni

Voucher pro zatin:

podnikatele v Karviné IV

Hodnocené oblasti

Body

Hodnotici

ZAKLADN{ INFORMACE

Kvalifikace podnikatele, event. slozeni tymu

1: jeden ¢lovék bez potiebné kvalifikace;

3: jeden zcela kvalifikovany ¢lovék; avak riziko
nezastupitelnosti

5: kvalifikovanost a kompetentnost dana slozenim tymu

B-CANVAS

1. MOTIVACE

Duvéryhodna a pfesvéd¢iva motivace

1: 7adael nemd davéryhodnou motivaci;

3: motivace je divéryhodng, ale tyka se jen jeho/jich
samotnych;

5: motivace je srozumitelnd a zahrnuje i 3ir$i okoli (nap¥.
zakazniky, komunitu, spoleénost, Zivotni prostiedi apod.).

B-CANVAS

subjektl nebo podpory zaéinajicich podnikatelt

Realizace projektu pfispiva k naplnéni cili podpory vzniku novych podnikatelsky

1: zdmér splfiuje kritéria jen formalng;

3: zdmér divéryhodné napliuje kritéria a realizaci projektu
bude podporofeno nové/zadinajici podnikani;

5: dopad podpory je srozumitelny s pfesahem pfinosu pro
podnikatelsky subjekt (napf. vznikne nova chybéjici sluzba pro
lob¢any mésta, vzniknou nova pracovni mista, existuje pfinos
pro komunitu, spole¢nost, pfinos pro Zivotni prostiedi apod.).

B-CANVAS

2. ZAKAZNIK

Relevantni popis zakazniki a cilovych skupin

1: Zadatel nezna &i nedokézal definovat a popsat cilovou
skupinu, nebo je jeji popis vagni;

3: Zadatel ma definovanou cilovou skupinu, ale nedisponuje
znalosti trhu (napF. velikost trhu apod.);

5: Zadatel ma jasné definovanou cilovou skupinu a ma znalost
trhu.

B-CANVAS

3. PROBLEM K RESEN(

PfesvédEivy popis problémd, které Fesi, reakce na existujici poptavku

1: neni definovan problém &i poptavka, na kterou Zadael
reaguje;

3: problém ¢&i poptévka existuje, ale neni jednoznacné
definovén/pojmenovan, nebo je definovan 3patné/nejasng;
5: existuje jasné pojmenovany redlny problém & poptavka na
kterou Zadatel reaguje.

B-CANVAS

4. FAZE

Pokrocilost

1: Zadatel je ve fazi myslenky (tzn. uvazuji, ze zaénu...);

3: Zadatel je ve fazi myslenky a prvnich krokd vedoucich k
realizaci (tzn. finalizace prototypu, zajisténé prostory pro prodej|
&i vyrobu, vyhledani dodavatelé, osloveni zékaznici, apod.);

S: jiz realizovand €i pIné pfipravena vyroba/prodej/sluzby s
prvnimi zakazniky.

B-CANVAS

6. UNIKATNOST

Unikatnost

1: existuje mnoZstvi nabidek jinych firem v CR/existuje obdobna
nabidka ve mésté, apod., tzn. vstup na jiz existujici trh;

3: nabizi sice béZné fedeni, které ma ale ve srovnani's
konkurenci unikatni vyhody (pozn. "budeme mit individudIni
pristup" jako odpovéd neplati) nebo mé vyhodu nabidky v dané
lokalité;

5: unikatni nabidka, Zadatel je prvni, kdo v daném, i kdyZ
bézném, oboru pfichazi s né¢im zcela novym.

B-CANVAS

5. KONKURENCE

Pfesvédcivé povédomi o konkurenci a konkurenénich fedenich

1: "neméame konkurenci
konkurenci;

3: Zadatel uvadi jen svou pfimou konkurenci;

5: Zadatel ma dobry pfehled o své pfimé i nepfimé konkurenci.

Zzadatel nemd zmapovéanu

B-CANVAS

7. DISTRIBUCNI A
MARKETINGOVE KANALY

Relevantni zpisob osloveni zakaznikd

1: neexistuje Zadna predstava o tom, jak zékazniky oslovit

3: existuje pfedstava o zplisobu osloveni zakazniku, ale je
diskutabilni, nedostate¢né propracovéna

5: existuje realistickd pFedstava o zpisobu osloveni zakaznikd

B-CANVAS

8. REVENUE MODEL

Monetizace

1: Zadatel neni schopnen pfesvédtivé vysvétlit, na éem bude
vydélavat, nebo existuje riziko, Ze pfedpoklad nebude fungovat;
3: Zadatel ma pfedstavu, aviak bez ovéfeni, ale existuje
predpoklad ziskovosti

5: Zadatel ma jasny revenue model, ovéfeny se zdkazniky.

B-CANVAS

9. KLICOVE AKTIVITY

Kli¢ové aktivity, které budou financovany z Voucheru pro Zaéinajici Firmy

1: aktivity jsu popsany nedostate¢né a chybi terminy;
3: aktivity jsou vyjmenovany, ale chybi terminy;
5: viechny aktivity jsou jasné popsény a terminovany.

FINANCN{ PLAN

Realisticky vyvoj podnikdni

1: finan¢ni pldn obsahuje chyby a neposkytuje jasny finanéni
lobraz projektu;

3: finan¢ni pldn poskytuje pouze zdkladni obraz finanéni stranky
projektu a neni Gplny;

5: financni pldn je zpracovan bez chyb a je realisticky.

INDIKATIVN{ ROZPOCET

Relevantni popis naklad

1: popis poloZek je obecny a nedivéryhodny, obsahuje
nerelevantni polozky;

3: popis poloZek je jasny, ale mohou byt nespravné zatfidény;
5: indikativni rozpoCet je zpracovan spravné, popis polozek je
jasny a jsou spravné zatfidény.

PODNIKATELSKE DERBY

OBSAH A FORMA

Obsah a forma Business canvasu (struénost, vystiznost)

1: Business canvas je nesrozumitelny, obsahuje vécné chyby a
neni dodrZen format a obsah kapitol;
3: business canvas obsahuje poZadované tdaje, ale je obtizné

OBECNE pochopitelny;
5: business canvas je napsan jasné, struéng, vystizné a
srozumitelné..

BONUS Bonifikace hodnotitele (napf. spolecensky dopad projektu) - max 10 bodi

HODNOCEN{ CELKEM
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